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COS’È LA PARTNERSHIP RETI TERZE SACE
UN NUOVO MODO DI COLLABORARE

Cosa può fare un partner e cosa no
SACE ambisce a presidiare il segmento PMI con 
team sul territorio dedicati a supportare 
partner indipendenti, che:

i) offrono consulenza alle aziende clienti

ii) desiderano ampliare le proprie 
competenze professionali 

iii) Vogliono differenziarsi da propri 
competitor individuando problemi e 
offrendo soluzioni ai propri clienti

NON SI TRATTA DI UNA RETE DI AGENTI

Mera fornitura di informazioni su 
prodotti a potenziali clienti  senza 
intraprendere iniziative di assistenza 
nella conclusione del contratto (Art. 107, 
comma 3, lett. d del CAP)

Individuazione di un bisogno supporto 
nella valutazione di possibili soluzioni

Né fornitura di proposta contrattuale 
né finalizzazione di contratto 
(Bollettino di vigilanza Banca d’Italia n. 
12/2005 - Art. 106 del CAP)

Raccolta delle proposte contrattuali 
firmate dai clienti, esecuzione di una prima 
istruttoria e inoltro della proposta stessa 
(Bollettino di vigilanza Banca d’Italia n. 12/2005 -
Art. 106 del CAP)

CONSULENZA

SEGNALAZIONE

PROMOZIONE
(di prodotti)

COLLOCAMENTO



3LA PROPOSTA DI SACE AI PROPRI 
PARTNER

Obiettivo: 

❖ formare e sviluppare una rete di
professionisti interessati a offrire ai
propri clienti una consulenza di primo
livello sugli strumenti e servizi offerti
da SACE

Modalità di attuazione:

❑ organizzazione di sessioni formative e
momenti di confronto one to one sul
territorio

• Possibilità di accedere a contenuti 
formativi dedicati sia ai partner 
che alle PMI clienti

• Possibilità di fatturare ai propri 
clienti l’attività di consulenza nelle 
trattative con SACE

• Possibilità di collaborare in 
programmi di business promotion 
e far accedere le PMI clienti a 
incontri di business con grandi 
controparti estere o propri peer

CONSULENZA

CONTENUTI 
DEDICATI

SERVIZI 
ESCLUSIVI

BENEFIT CONNESSI ALLA 
PARTNERSHIP
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DI SACE AI PROPRI PARTNER

Obiettivo: 

❖ formare e sviluppare una rete di
professionisti interessati a offrire ai
propri clienti una consulenza di primo
livello sugli strumenti e servizi offerti
da SACE

Modalità di attuazione:

❑ organizzazione di sessioni formative e
momenti di confronto one to one sul
territorio

• Possibilità di accedere a contenuti 
formativi dedicati sia ai partner 
che alle PMI clienti

• Possibilità di fatturare ai propri 
clienti l’attività di consulenza nelle 
trattative con SACE

• Possibilità di collaborare in 
programmi di business promotion 
e far accedere le PMI clienti a 
incontri di business con grandi 
controparti estere o propri peer

CONSULENZA

CONTENUTI 
DEDICATI

SERVIZI 
ESCLUSIVI

BENEFIT CONNESSI ALLA 
PARTNERSHIP
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Tipologia e distribuzione territoriale dei 335 Partner accreditati

176
78

59
22

PARTNER ACCREDITATI

SOCIETA' DI CONSULENZA MEDIATORI CREDITIZI COMEMRCIALISTI AVVOCATI
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HUB PMI - Centrale

HUB PMI - Presidi Territoriali

Copertura di altro presidio territoriale

Partner 
SACE

Clienti PMI

Rete diretta
SACE

HUB 
PMI

LA RETE SACE
Team di SACE sul territorio dialogano e supportano la rete di 

partner indipendenti che offrono consulenza alle Aziende 
clienti individuando problemi e proponendo soluzioni.
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Il supporto del Partner – in ogni fase 
dell’operatività – è fondamentale.

Flusso dell’operatività dalla segnalazione al perfezionamento dei contratti

PARTNER
PMI
SACE

Il PARTNER individua il
bisogno della sua
Azienda Cliente e
propone il prodotto o
servizio SACE adatto

INDIVIDUAZIONE 
BISOGNO

La PMI – supportata
dal PARTNER -
compila il form di
richiesta di contatto
inserendo il Codice
Partner

RICHIESTA DI 
CONTATTO

Ricevuta la segnalazione, la 
PMI: 

➢È contattata dal 
Customer Care SACE

per accertare l’interesse per 
lo strumento SACE scelto

GESTIONE DELLA 
SEGNALAZIONE

(LEAD)

Verificato l’interesse, la 
PMI è messa in 
contatto con lo 

Specialista Prodotto di 
riferimento

CONTATTO CON 
SPECIALISTA 
PRODOTTO 

(INTENTION-TO-BUY) La PMI perfeziona il 
contratto con lo 

Specialista di 
Prodotto sulla base 
del servizio scelto.

CHIUSURA 
CONTRATTO

La PMI perfeziona il 

contratto con lo 

Specialista Prodotto 

sulla base del servizio 

scelto

Come opera SACE con il Partner?



8STEP 1 – COME ACCREDITARSI?

INQUADRA IL QR CODE!



9STEP 2 - COME SEGNALARE LE OPPORTUNITA’

Inserire qui il 
codice partner
(es XXRMXXX) Inserire un telefono 

diretto / cellulare
(NO CENTRALINO)

Referente azienda 
(no nome partner)

Inserire i prodotti e 
servizi di interesse

(SACE - Richiedi maggiori informazioni Prodotti)

Indicare dettagli 
aggiuntivi

https://www.sace.it/form-prodotti-interesse---richiedi-maggiori-informazioni
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Prodotti e servizi 
del Gruppo SACE

Prodotti corporate e servizi dedicati



Esperienza

45 anni
a servizio delle imprese italiane

Dal 1977 
sosteniamo
la competitività
delle imprese
SACE è il gruppo assicurativo-finanziario italiano, direttamente controllato dal 
Ministero dell’Economia e delle Finanze, specializzato nel sostegno alle 
imprese e al tessuto economico nazionale attraverso un’ampia gamma di 
strumenti e soluzioni a supporto della competitività in Italia e nel mondo. 

Da quarantacinque anni, il Gruppo SACE è il partner di riferimento per le imprese 
italiane che esportano e crescono nei mercati esteri. Supporta, inoltre, il 
sistema bancario per facilitare, con le sue garanzie finanziarie, l’accesso al credito 
delle aziende con un ruolo recentemente ampliato da nuovi strumenti per 
sostenere la liquidità, gli investimenti per la competitività e per la sostenibilità 
nell’ambito del Green New Deal italiano, a partire dal mercato domestico. 

Con un portafoglio di operazioni assicurate e investimenti garantiti pari a 164 
miliardi di euro, SACE, insieme a tutte le società del Gruppo – SACE FCT che 
opera nel factoring, SACE BT attiva nei rami Credito, Cauzioni e Altri danni ai beni e 
SACE SRV, specializzata nelle attività di recupero del credito e di gestione 
del patrimonio informativo – serve oltre 37 mila aziende, soprattutto PMI, 
supportandone la crescita in Italia e in più di 250 Paesi nel mondo.

Network

37.000
imprese supportate
sia con soluzioni assicurativo-finanziarie 
sia con servizi di accompagnamento, di 
formazione e business promotion

Impegno

€ 164 mld

di operazioni in portafoglio



12SACE Risk Map 2023

SACE - Risk & Export Map

https://www.sace.it/mappe#/mappe/home
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Assicurazione del Credito 
all’Esportazione (M-L Term)

Garanzie su Finanziamenti 
Bancari 

(Internazionalizzazione, 
SupportItalia, Green New 

Deal)

Garanzie Contrattuali

Business Matching

SACE Education

Patrimonio InformativoDigital Factoring

Factoring Domestico

Crediti PPAA e Crediti IVA

Reverse e Maturity Factoring

Trade Finance

Assicurazione credito BT 
Globali

Assicurazione credito BT
Selettive Export

Cauzioni

Rischi delle Costruzioni e 
Rami Elementari

S.p.A. BT SRVFCT

Principali prodotti e servizi del Gruppo SACE
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VALUTAZIONE 
AZIENDA 

✓ Servizio che offre una 
valutazione sull’affidabilità 
di un cliente sia in Italia che 
all’estero

COPERTURE 
GLOBALI

✓ Assicurazione dell’intero 
fatturato o di segmenti 
omogenei verso clienti 

italiani ed esteri

COPERTURE 
SELETTIVE

✓ Coperture di singole 
commesse a medio lungo 
termine;

✓ Coperture di commesse export
✓ Copertura di 2° livello su 

singolo debitore o portafoglio

Assicurazione Credito BT



15Assicurazione del Credito Estero MLT

Contratto 
Commerciale

Esportatore Italiano/
Assicurato

Acquirente Estero

RISCHIO (eventi di natura politica e commerciale) PERIODO

1) Rischio di produzione (revoca della commessa o impossibilità a spedire) A

2) Rischio di distruzione dei macchinari A

3) Rischio di indebita escussione delle fideiussioni A+B

4) Rischio del credito (mancato pagamento del corrispettivo dovuto) B

Revoca
Firma Contratto 

Commerciale
Punto di partenza 

del credito

Produzione/Approntamento 
merce

Spedizione/Collaudo

PERIODO A
Approntamento ed espletamento della fornitura

PERIODO B
Pagamento del credito 

PAGAMENTO DEL CREDITO 
(SAL, rimessa diretta, L/C, etc…)



16Garanzie Finanziarie

La Banca, grazie alla ponderazione
della copertura SACE può liberare
risorse per ulteriori impieghi.
• SACE assicura il rischio di mancato

rimborso da parte del Debitore di
capitale e interessi sul
finanziamento.

• È possibile assicurare fino al 80%
dell'importo del finanziamento

SACE permette alle Aziende 
Italiane di accedere più

facilmente a finanziamenti e 
linee di credito per supportare
la crescita in Italia e all’Estero.

SACE garantisce i finanziamenti eroga-
ti da Banche a Società Italiane per:

• Realizzazione di investimenti all’estero
• Supporto al capitale circolante

connesse all’esecuzione di contratti con
committenti esteri o, comunque, 
funzionali ad uno sviluppo dell’operatività 
verso i mercati esteri;

• La realizzazione di investimenti 
strategici in Italia
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Green New Deal
Italiano

Il Governo, con il DL Semplificazioni di luglio 2020, identifica SACE come attuatore
del Green New Deal italiano* attraverso il rilascio di garanzie «green»

Aiutare le aziende italiane a diventare champions della green economy e
consentire all’Italia di giocare un ruolo di primo piano a livello internazionale

Beneficiari

target

Tutte le aziende italiane, di qualsiasi dimensione, attraverso coperture assistite
dalla Garanzia dello Stato italiano
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Green New Deal 
ITALIANO

1

AMBITION E 
SET-UP OPERATIVO

2

BENEFICIARI 
TARGET

3

OBIETTIVI 
AMBIENTALI

4

STRUTTURE 
AMMISSIBILI

5
➢ Finanziamenti (anche in project finance) senior, mezzanine e subordinati
➢ Emissioni obbligazionarie
➢ Cauzioni

* Green New Deal Europeo declinato sulla base degli indirizzi che il CIPE fornisce annualmente a SACE 

PROTEZIONE ACQUE E  
RISORSE MARINE

ADATTAMENTO AI  
CAMBIAMENTI CLIMATICI

ECONOMIA 
CIRCOLARE

MITIGAZIONE DEL 
CAMBIAMENTO CLIMATICO

PREVENZIONE E 
RIDUZIONE 

INQUINAMENTO

PROTEZIONE E RIPRISTINO 
BIODIVERSITÀ E 

ECOSISTEMI



18Esempio Operatività in Convenzione

• Imprese italiane tassativamente in forma di società di capitali o cooperativa;
• Imprese con rating compreso all’interno delle soglie indicate nei Termini e Condizioni 

Particolari. 
• Imprese con fatturato non superiore a € 500.000.000,00 come risultante dall’ultimo 

bilancio approvato precedentemente alla data della Richiesta di Garanzia SACE; 

L’importo in linea capitale di ciascun Finanziamento assistito da una Garanzia SACE dovrà 
essere compreso tra l’ammontare minimo di € 50.000,00  e l’ammontare massimo di € 
15.000.000,00

• Compresa tra 24 mesi e 240 mesi
• Preammortamento compreso tra 0 e 36 mesi

Progetti di investimento in Italia, eleggibili ai sensi del Green New Deal (autodichiarazione
del debitore ex ante, inserimento obblighi nella documentazione finanziaria, reporting
trimestrale e controlli ex post a campione)1

• Percentuale di copertura fissa all’80%2

• Remunerazione SACE pre-concordata con la banca in funzione del rating assegnato e 
della durata 

IMPRESE 
ELEGGIBILI

IMPORTO DEL 
FINANZIAMENTO

DURATA 
MASSIMA

SCOPO 
FINANZIAMENTO

GARANZIA SACE

Note:
La valutazione di eligibility è condotta in autonomia da SACE e non comporta aggravi di costi per l’operazione
(1) La garanzia non può essere revocata neanche in caso di inadempimenti del progetto in materia di eligibility
(2) in ossequio alla Normativa UE sugli aiuti di Stato
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Il «Decreto Aiuti» ha introdotto un nuovo ambito di operatività per SACE, legato al nuovo 
Temporary Crisis Framework europeo per il supporto delle esigenze di liquidità delle 
imprese derivanti dalle conseguenze economiche dell’aggressione militare russa contro la 
Repubblica Ucraina. L’operatività SACE rientra tra gli Aiuti sotto forma di garanzie sui 
prestiti” - Sezione 2.2 del Temporary Crisis Framework.

NORMATIVA DI 
RIFERIMENTO

SACE può concedere garanzie in favore di banche, istituzioni finanziarie nazionali e 
internazionali ed altri soggetti abilitati all’esercizio del credito in Italia, in relazione a 
finanziamenti per cassa sotto qualsiasi forma, sia di breve termine con scadenza 
definita, che di medio lungo termine. L’operatività è estesa anche alle operazioni di 
leasing e leaseback, factoring (solo pro solvendo). 

LO STRUMENTO

La Garanzia SACE può essere emessa entro il 31 Dicembre 2023 in linea con l’attuale 
scadenza prevista del Temporary Crisis Framework.

L’ORIZZONTE 
TEMPORALE
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➢ Eliminazione del vincolo per le imprese di dimostrare che l’attuale crisi comporta dirette
ripercussioni economiche in termini di contrazione della produzione o della domanda;

➢ Estensione dello scopo del finanziamento anche alle esigenze di liquidità delle imprese, connesse
all’obbligo di fornire collaterali per attività di commercio sul mercato dell’energia;

➢ Per le imprese energivore l’importo massimo garantito può essere aumentato fino a € 25 milioni, a
copertura del fabbisogno di liquidità per i 6 mesi successivi alla data della richiesta di finanziamento
(12 mesi per le PMI);

➢ Possibilità per SACE di rilasciare gratuitamente le garanzie SupportItalia per finanziamenti destinati
al pagamento delle fatture per consumi energetici emesse nei mesi di ottobre, novembre e
dicembre 2022;

➢ Possibilità per i fornitori di energia elettrica e gas di richiedere garanzia SupportItalia su
finanziamenti bancari finalizzati al sostegno delle esigenze di liquidità derivanti dai piani di
rateizzazione concessi.

➢ Possibilità per le aziende del settore edilizio di accedere a linee di credito garantite da Supportitalia
per il finanziamento del circolante;

PRINCIPALI 
NOVITÀ

Le novità introdotte dal DL Aiuti quater (144/2022)



21Temporary Crisis Framework - Overview

DURATA E 
COSTO DELLA 

GARANZIA

OGGETTO  
GARANZIA e

% COPERTURA 
SACE 

IMPORTO 
ASSISTITO DA 

GARANZIA

Società non in difficoltà, non soggette a sanzioni e colpite dagli effetti
diretti o indiretti dell'aggressione russa in Ucraina, riconducibili a:
• Perturbazioni supply-chain
• Rincari fattori produttivi
• Cancellazioni contratti con controparti Russe o Ucraine
• Limitazione/Interruzione di attività imputabili a rincari costi energetici

DESTINATARI 
DELLA MISURA

MAX

• 15% del fatturato annuo totale medio in Italia negli 
ultimi tre periodi contabili chiusi

• 50% dei costi energetici sostenuti in Italia nei 12 mesi 
precedenti la richiesta di finanziamento

• Finanziamenti (No rifinanziamento)
• Factoring (pro solvendo)
• Leasing e lease-back

FORME 
TECNICHE

OPERATIVITA’ 
PMI

• Nessuna limitazione.

Una PMI può accedere direttamente a
SACE senza dover saturare prima il
plafond

IMPEGNI 
IMPRESA 

Non delocalizzare la parte sostanziale
della produzione

Finanziamenti da erogare entro 30gg

La garanzia SACE potrà essere rilasciata per finanziamenti destinati ad
investimenti, canoni di locazione o affitto di ramo d’azienda, capitale
circolante o costi del personale, con copertura del:

• 90% aziende con <5000 dipendenti in Italia e Fatturato <1,5Mld€
• 80% aziende con >5000 dipendenti in Italia o Fatturato 1,5Mld € V 

5Mld€
• 70% aziende con fatturato >5Mld€

Impresa beneficiaria 1 anno 2- 3 anno 4-6 anno

PMI 25 bps 50bps 100bps

Non PMI 50bps 100bps 200bps

1 anno 2- 3 anno 4-6 anno 7-8 anno
75 bps 100bps 150bps 250bps
100bps 150bps 250bps 350bps

Se tenor
> 6 anni

PROCEDURA 
ACCREDITAMENTO

IMPEGNI 
BANCA 

Invio tramite PEC – firmato dal Leg.Rapp. o da 
Soggetto munito di poteri di:
• Modulo di adesione alle CG
• Modulo referente prodotto
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SACE FCT
LA SOCIETÀ

✓ Iscritta all’Albo degli intermediari finanziari ex art. 

106 del TUB 

✓ membro di Assifact, Associazione Italiana per il 

Factoring

I SERVIZI DI SMOBILIZZO CREDITI

❑ Per fornitori della Pubblica Amministrazione

❑ Per fornitori di grandi gruppi industriali italiani 

❑ Per le imprese esportatrici. 

TIPOLOGIA SERVIZI OFFERTI

LARGE 
CORP.

PMI

• Diretto domestico
• Operazioni IAS
• Trade finance
• Confirming
• Reverse

• Factoring Diretto domestico
• Marketplace (notif. & not

not)
• Trade finance

• Diretto PA 
(crediti fiscali - big ticket)
• Crediti PA certificati MEF

Tradizionale Digitale



23L’OFFERTA DI PRODOTTI 

CARATTERISTICHE PRINCIPALI

DOMESTIC 
FACTORING

▪ Copertura rischio di insolvenza del 
Debitore (pro-soluto)

▪ Finanziamento per il Cedente/Fornitore
▪ Linea anticipo

MATURITY 
FACTORING

▪ Pagamento al Fornitore a data certa
(fissa) da parte del Factor

▪ Ulteriore dilazione per il «Grande
Debitore» (Corporate e PA)

CREDITI V/S PPAA 
E CREDITI FISCALI 

(IVA)

▪ Generalmente pro-soluto
▪ Days Sales Outstanding (DSO)

REVERSE 
FACTORING

▪ Accordo con Grande Debitore per
acquisizione di Fornitori

▪ Linee di credito pro-soluto/pro-
solvendo per il Debitore (plafond
Debitore)

▪ Finanziamento dei Fornitori

DIGITAL 
FACTORING

▪ Completamente digitale
▪ Dedicato a PMI con affidamento plafond

cedente fino a 350k (incrementabile)

FINANZIARIA 

Gestione/Finanziamento 
dei flussi capitali in 

relazione al valore ed alla 
qualità del Debitore

OPERATIVA  
Monitoraggio dei Debitori 
Gestione e riscossione dei 

pagamenti 

COPERTURA 
RISCHIO 

Copertura del rischio di 
insolvenza Debitori

COMPONENTI DEL SERVIZIO
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Garanzie per costruzioni e proprietà

Le coperture All Risk, CAR e EAR consentono di coprire i rischi 
patrimoniali derivanti dalla proprietà di immobili e i rischi dell’attività
di costruzione sia alle opere oggetto di costruzione, che preesistenti e
macchinari

• All Risk

copre tutti i rischi patrimoniali derivanti dalla proprietà di immobili e dall’esercizio di 
attività di impresa, includendo coperture concepite per tutelare il contraente dai danni 
verso beni immobili e mobili, da danni a terzi, per eventi quali incendio furto, alluvioni, 
terremoti ed eventi naturali in genere nonché il Cyber Risk

• Construction All Risks e Erection All Risk

Coprono qualsiasi danno materiale e diretto alle opere oggetto della costruzione, 
comprese le opere preesistenti, i macchinari utilizzati all’interno del cantiere, i danni 
involontariamente cagionati a terzi, con polizze deidcate al settore dell’edilizia ed opere 
civili (CAR) e all’impiantistica (EAR)

• Polizza Postuma Decennale

copre i danni alle opere di lunga durata nei primi dieci anni di vita successivi al termine dei 
lavori, derivanti da difetto della costruzione o da vizio del suolo, includendo i danni 
causati a terzi

Strumenti offerti da SACE BT
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Cauzioni: consentono alle imprese, che hanno sottoscritto  contratti commerciali o di 
appalti, di adempiere agli obblighi  previsti dal contratto di garantire l’esecuzione 
degli impegni  assunti senza dover immobilizzare liquidità o offrire garanzie  reali/ 
bancarie (Rif. normativi: D.Lgs n.50 18/4/2016)
• Provvisoria

garanzia richiesta, in fase di gara, all’Impresa che partecipa a
gare di appalto di lavori, forniture e servizi, garantendo la sottoscrizione del contratto, in caso di
aggiudicazione

• Definitiva
garanzia rilasciata alla firma del contratto, che garantisce al  committente/ beneficiario, l’adempimento 
delle obbligazioni  previste dal contratto a carico dell’azienda aggiudicatrice  aggiudicataria della commessa

• Anticipazione
garanzia rilasciata a fronte dell’erogazione di un anticipo del  20% del valore del contratto, che assicura al 
committente la  restituzione degli anticipi in caso di mancata esecuzione del  contratto

• Rata di saldo
È la garanzia rilasciata al committente, al momento del  collaudo provvisorio, per consentire l’erogazione 
anticipata  della rata di saldo.

Strumenti offerti da SACE BT

Cauzioni e garanzie contrattuali
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SACE, grazie alla sua rete globale e alla sua capacità di
operare sui mercati internazionali, seleziona Buyer di
primario standing e organizza incontri di business
matching in Italia, all’Estero e Online.

L’obiettivo è creare nuove opportunità di business
per le PMI italiane e promuovere il Made in Italy.

✓ Network di SACE al servizio delle PMI

✓ Opportunità per le PMI di avviare relazioni dirette
con controparti estere pre-valutate e usufruire
dell’accompagnamento di un Partner Istituzionale;

✓ Opportunità per i Partner di accreditarsi come
facilitatori per i propri clienti o di partecipare come
speaker e consulenti.

BUSINESS MATCHING

VANTAGGI DEL PROGRAMMA + 100 Eventi

+ 1.400 incontri B2Bs

+ 120 Buyers
+ 4.000 PMI
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SACE Education offre un servizio di accompagnamento a 360° rivolto alle imprese, in
particolare PMI, chiamate a raccogliere le sfide attuali e a disegnare un nuovo modo di fare
impresa potendo contare su strumenti e soluzioni di carattere finanziario e assicurativo.

In quest’ottica, sono previsti percorsi pensati per rispondere alle esigenze legate all’operatività
di SACE: non solo export e internazionalizzazione, ma anche infrastrutture, green e digital.

SACE EDUCATION

Education to 
Export

Percorsi digitali 
organizzati in export kit e 
incontri specialistici sul 
territorio «a misura di 
PMI», in tema export e 
internazionalizzazione, 
tarati sulle reali esigenze 
aziendali

SACE 
Academy

Formazione accademica 
certificata, in  
collaborazione con 
selezionate Università e 
Business School, volta al 
rafforzamento delle 
competenze manageriali 
tecnico-specialistiche e 
alla promozione di una 
nuova cultura di impresa

Infrastructure, 
green & digital

L'esperienza di SACE a 
disposizione di imprese 
e professionisti per 
favorire innovativi 
modelli di business e 
contribuire alla crescita 
green, digitale e 
infrastrutturale del 
nostro Paese.

SACE EDU

VISITA VISITA >> VISITA >>

https://www.sace.it/education/education-to-export
https://www.sace.it/education/sace-academy
https://www.sace.it/education/infrastructure-green-digital


ROBERTO ALLARA
Head of Sales PMI
SACE S.p.A.

M: +39 3355394594
r.allara@sace.it

Le informazioni contenute nel presente documento sono strettamente riservate.
Questa presentazione è stata redatta da SACE S.p.A. a solo scopo informativo. In nessun caso
questo documento deve essere utilizzato o considerato come un’offerta di vendita o come proposta
di acquisto dei prodotti assicurativo-finanziari descritti.
SACE S.p.A. si riserva la facoltà di modificare in qualunque momento e senza preavviso i prodotti
ed i servizi descritti in questo documento.
Le informazioni qui riportate non possono essere riprodotte o pubblicate in nessuna misura, per
nessuna finalità, o distribuite a terzi senza il consenso espresso scritto di SACE S.p.A.
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